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1. Основные факты и выводы 

1.1. Основание для определения начальной цены продажи имущества   

Решение Арбитражного суда Томской области от 27.11.2019г. по делу № А67-2928/2019. 

1.2. Общая информация, идентифицирующая имущество и результаты определения 

начальной цены  

В результате проведенных расчетов начальную цену подлежащей продаже 100% доли 

участия в уставном капитале ООО «КАРАЛОН» (ОГРН 1047000092259) допустимо принять 

равной:  

77 000 (Семьдесят семь тысяч) рублей 

 

 

Финансовый управляющий                                                                        Мурин В.А. 

 

2. Принятые при определении начальной цены продажи имущества допущения 

 Подлежащее продаже имущество не испытывает влияния каких-либо скрытых факторов, 

способных оказать существенное воздействие на итоговую величину цены; 

 Информация, использованная при подготовке настоящего отчета, является достоверной, при 

этом ответственность за соответствие действительности таких данных несут владельцы 

источников их получения. Финансовый управляющий не может гарантировать абсолютную 

точность информации, полученной из открытых (публичных) источников; 

 Подлежащее продаже имущество свободно от каких-либо претензий или ограничений и 

способно участвовать в гражданском обороте 

 

3. Описание имущества (количественные и качественные характеристики) 

Объектом исследования в настоящем отчете является 100% доли участия в уставном 

капитале ООО «КАРАЛОН» (ОГРН 1047000092259) в размере ее действительной (рыночной) 

стоимости. 

 

Основные сведения ООО «КАРАЛОН» 

Статус предприятия: Действующее 

Дата регистрации: 16.02.2004 

Среднесписочная численность работников: 01.01.2019 – 1 

ОГРН: 1047000092259    присвоен: 16.02.2004 

ИНН: 7017088510 

КПП: 701701001 

ОКПО: 71727355 

ОКТМО: 69701000001 

Юридический адрес: 634059, Томская обл, город Томск, улица Ференца Мюнниха, дом 7, 

КВАРТИРА 129 (получен 23.08.2018) 

Директор: Ушаков Андрей Николаевич 

ИНН: 701900552189 

действует с: 11.03.2008 
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Учредители: 1 

Уставный капитал: 10 000,00 руб. 

100% Ушаков Андрей Николаевич 

10 000,00руб., 16.02.2004, ИНН 701900552189 

Основной вид деятельности: 46.3 торговля оптовая пищевыми продуктами, напитками и 

табачными изделиями 

Дополнительные виды деятельности: 6 

Реестр недобросовестных поставщиков: не числится. 

Критерий организации: Микропредприятие 

Налоговый орган: Инспекция Федеральной Налоговой Службы по г. Томску 

Дата постановки на учет: 16.02.2004 

 

3.1. Анализ публичной финансовой отчетности  

В открытом доступе1 находится публичная финансовая отчетность за период с 2012 по 

2018 годы. Имеющаяся бухгалтерская отчетность составлена в соответствии правилами, 

установленными действующим законодательством, и, предположительно, не обладает 

признаками недостоверности. 

 
Агрегированные данные бухгалтерской отчетности за период с 2012 по 2018 годы 

 
Наименование 

показателя 
Код 31.12.18 31.12.17 31.12.16 31.12.15 31.12.14 31.12.13 31.12.12 

АКТИВ 

Материальные 

внеоборотные активы 
1150 1 525 2 542 3 559 4 576 0 0 0 

Запасы 1210 9 525 9 093 7 454 5 130 1 978 10 10 

Денежные средства и 

денежные эквиваленты 
1250 1 253 751 100 1 2 0 0 

Финансовые и другие 

оборотные активы 

(включая дебиторскую 

задолженность) 

1230 31 392 29 961 13 738 30 343* 1 740 0 0 

БАЛАНС 1600 43 695 42 347 24 851 40 050 3 720 10 10 

ПАССИВ 

Капитал и резервы 1300 128 127 71 49 12 10 10 

Долгосрочные заемные 

средства 
1410 1 204 1 204 1 404 2 688 0 0 0 

Краткосрочные заемные 

средства 
1510 2 0 0 0 0 0 0 

Кредиторская 

задолженность 
1520 42 361* 41 016 23 376 37 313 3 708 0 0 

БАЛАНС 1700 43 695 42 347 24 851 40 050 3 720 10 10 

 

 

 

 

                                                 
1 https://www.audit-it.ru/ 
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Рисунок 1. Краткий графический анализ баланса 

 
 

 

Основные финансовые показатели баланса за период с 2012 по 2018 годы 

 

Финансовый показатель 31.12.18 31.12.17 31.12.16 31.12.15 31.12.14 31.12.13 31.12.12 

Чистые активы1 129 127 71 49 12 10 10 

Коэффициент автономии 

(норма: 0,5 и более) 
0 0 0 0 0 1 1 

Коэффициент текущей 

ликвидности (норма: 1,5-

2 и выше) 

1 1 0.9 1 1 - - 

 
 

 

Основные показатели отчетов о финансовых результатах за период с 2012 по 2018 годы 

 

Наименование показателя Код 2018 2017 2016 2015 2014 2013 2012 

Выручка 2110 3 853 17 386 14 848 29 637 24 885 0 0 

Расходы по обычной 

деятельности 
2120 -3 755 -16 577 -14 611 -29 513 -24 414 0 0 

Прочие доходы 2340 32 3 000 0 0 0 0 0 

Прочие расходы 2350 -129 -3 753 -215 -62 0 0 0 

Налоги на прибыль 

(доходы) 
2410 0 0 0 -12 0 0 0 

Чистая прибыль (убыток) 2400 1 56 22 50 471 0 0 
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Рисунок 2. Графическое отображение краткого финансового анализа 

Основные показатели отчетов о финансовой деятельности за период с 2013 по 2018 годы 

 

Финансовый показатель 2018 2017 2016 2015 2014 2013 

EBIT 1 56 22 62 471 0 

Рентабельность продаж 

(прибыли от продаж в 

каждом рубле выручки) 

2.5% 4.7% 1.6% 0.4% 1.9% - 

Рентабельность 

собственного капитала 

(ROE) 

1% 57% 37% 164% 4282% 0% 

Рентабельность активов 

(ROA) 
0% 0.2% 0.1% 0.2% 25.3% 0% 

 
Финансовая устойчивость организации 

 

Ниже приведено сравнение ключевых финансовых показателей ООО "КАРАЛОН" за 2018 

год с аналогичными среднеотраслевыми показателями за 2018 год. В качестве 

среднеотраслевых показателей взяты показатели 2,6 тыс. организаций с выручкой до 10 млн. 

руб., занимающиеся видом деятельности "Торговля оптовая прочими пищевыми продуктами, 

включая рыбу, ракообразных и моллюсков" (код по ОКВЭД2 46.38). В качестве среднего 

показателя использовано медианное значение, смысл которого в следующем: половина (50%) 

всех организаций имеют показатель выше медианного, другая половина – ниже. 

 
Показатели ООО 

"КАРАЛОН", 

2018 г. 

Отраслевые показатели, 2018 г. 

Существенно 

хуже* среднего 

Среднеотраслев

ое значение 

Существенно лучше** 

среднего 

Коэффициент 

автономии 

0 ≤0,01 0,12 ≥0,49 

Значение коэффициента автономии намного ниже среднеотраслевого, как 

минимум ¾ аналогичных организаций имеют бо́льшую долю собственных 

средств в капитале. Сильная зависимость от заемного капитала снижает 

финансовую устойчивость. Рекомендуем увеличить собственный капитал на 

5937 тыс. руб., чтобы он составил 12% от общего капитала организации. 

-0,03 ≤-0,01 0,1 ≥0,47 
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Коэффициент 

обеспеченности 

собственными 

оборотными 

средствами 

Отрицательное значение коэффициента вызвано тем, что величина 

внеоборотных активов организации превышает собственный капитал. 

Соответственно, часть внеоборотных и все оборотные активы 

профинансированы за счет заемного капитала. 

Коэффициент 

обеспеченности 

запасов 

-0,15 ≤-0,05 0,26 ≥1,28 

Коэффициент обеспеченности запасов показывает степень покрытия 

имеющихся у организации материально-производственных запасов 

собственными средствами.Как и в случае с коэффициентом обеспеченности 

собственными оборотными средствами, отрицательное значение обусловлено 

тем, что внеоборотные активы больше собственного капитала. 

Коэффициент 

покрытия инвестиций 

0,03 ≤0,02 0,22 ≥0,65 

Низкая доля собственного и долгосрочного заемного капитала обусловили 

значение коэффициента покрытия инвестиций хуже, чем у большинства 

других сопоставимых организаций. 

 
Финансовый анализ платежеспособности ООО «КАРАЛОН» 

 
Показатели ООО 

"КАРАЛОН", 

2018 г. 

Отраслевые показатели, 2018 г. 

Существенно 

хуже* среднего 

Среднеотраслевое 

значение 

Существенно лучше** 

среднего 

Коэффициент 

текущей 

ликвидности 

1 ≤1,01 1,22 ≥2,66 

Соотношение оборотных активов и краткосрочных обязательств значительно 

хуже, чем у подавляющего большинства (не менее 75%) аналогичных 

организаций. Это угрожает платежеспособности организации в долгосрочной и 

среднесрочной перспективе. 

Коэффициент 

быстрой 

ликвидности 

0,77 ≤0,45 0,94 ≥1,65 

Меньший, по сравнению со среднеотраслевым, коэффициент допускает риск 

утраты платежеспособности в среднесрочной перспективе. 

Коэффициент 

абсолютной 

ликвидности 

0,03 ≤0 0,05 ≥0,3 

Краткосрочные обязательства обеспечены высоколиквидными активами хуже, 

чему у большинства аналогичных предприятий. Это несет риски непрерывности 

погашения наиболее срочных обязательств. 

 

Выводы:  

1. Сравнительный анализ бухгалтерского баланса и отчета о финансовых результатах ООО 

"КАРАЛОН" (далее – Организация) за 2018 год, содержащихся в базе данных Федеральной 

службы государственной статистики Российской Федерации (далее – Росстат) позволил сделать 

следующие выводы. 

2. Основным видом деятельности Организации является торговля оптовая прочими 

пищевыми продуктами, включая рыбу, ракообразных и моллюсков (код по ОКВЭД 46.38). В 

ходе анализа было проведено сравнение ключевых финансовых показателей Организации со 

средними (медианными) значениями данных показателей конкретной отрасли (вида 

деятельности) и всех отраслей Российской Федерации.  

3. Финансовое состояние ООО "КАРАЛОН" на 31.12.2018 значительно хуже финансового 

состояния половины всех организаций с выручкой до 10 млн рублей, занимающихся видом 

деятельности торговля оптовая прочими пищевыми продуктами, включая рыбу, ракообразных 

и моллюсков (код по ОКВЭД 46.38). При этом в 2018 году финансовое состояние 

Организации ухудшилось. 

4. Сравнение финансовых показателей Организации со средними показателями для всех 

видов деятельности позволяет сделать такой же вывод. Финансовое положение ООО 

"КАРАЛОН" значительно хуже, чем у большинства сопоставимых по масштабу деятельности 

организаций Российской Федерации, отчетность которых содержится в информационной базе 

Росстата и удовлетворяет указанным выше критериям. 
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4. Перечень документов, устанавливающих количественные и качественные 

характеристики имущества 

Документы, устанавливающие количественные и качественные характеристики 

подлежащего продаже имущества:  

1. Данные публичной отчетности - Бухгалтерские балансы и отчеты о финансовых 

результатах за отчетные периоды с 2012 по 2018 гг. (портал «За честный бизнес»;  

2. Выписка Единого государственного реестра юридических лиц от 05.05.2020 № 

ЮЭ9965-20- 50176269 

 

5. Анализ рынка, к которому относится имущество, подлежащее продаже 

Имущество, подлежащее продаже, относится к рынку малых предприятий как «готового 

бизнеса». 

На рынок малых предприятий как «готового бизнеса» не могут не оказывать влияние 

макроэкономические показатели развития экономики (цены на нефть, курсы валют, состояние 

фондового рынка и т.п.), уровень жизни населения, трудовая занятость, инфляция, уровень 

развития кредитования, платежеспособный спрос. 
 

Картина деловой активности в апреле 2020 года2 

Экономическая активность 

 

В апреле 2020 г. рост ВВП, по оценке Минэкономразвития России, снизился на 12,0 % г/г 

(март – рост на 0,8 % г/г, 1кв20 – 1,6 % г/г, 2019 г. – 1,3 % г/г). Введение с 30 марта режима 

нерабочих дней на территории России в целях борьбы с распространением новой 

короновирусной инфекции, а также сохранение негативной внешнеэкономической 

конъюнктуры и карантинных мер в странах – торговых партнерах обусловили снижение 

экономической активности как в базовых отраслях, так и в секторе услуг. Снижение ВВП за 4 

месяца оценивается на уровне -1,9% г/г. 

Наибольший спад в апреле наблюдался в секторах экономики, ориентированных на 

потребительский спрос. Существенный вклад в снижение ВВП в апреле внесло падение в сфере 

потребительских услуг. Объем платных услуг, предоставленных населению, сократился в 

апреле на 37,9 % г/г (-5,4 % г/г месяцем ранее), что связано с ограничениями деятельности в 

сфере досуга, культуры и спорта, а также бытовых услуг. 

 

 
Рисунок 3. Темп снижение ВВП в апреле 2020 г. 

 

                                                 
2 URL: https://economy.gov.ru/ 
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Снижение оборота розничной торговли на -23,4 % г/г в наибольшей степени 

обусловлено падением в сегменте непродовольственных товаров (-36,7 % г/г после +6,4 % г/г 

в марте), в том числе продаж новых легковых автомобилей (-72,4 % г/г, по данным 

Ассоциации европейского бизнеса). Менее существенное снижение наблюдалось по обороту 

продовольственных товаров – на 9,3 % г/г (+4,7 % г/г месяцем ранее). По оценке 

Минэкономразвития России, снижение оборота в торговле замедлится уже во II квартале 2020 

года по мере снятия ограничительных мер, связанных с распространением новой 

коронавирусной инфекции. 

В базовых отраслях, за исключением торговли, масштаб падения оказался более 

умеренным. Промышленное производство1 в апреле продемонстрировало спад на 6,6 % г/г – 

меньше как консенсус-прогнозов, так и показателей других стран в период действия 

карантинных ограничений. Темпы снижения грузооборота транспорта несколько замедлились 

(-6,0 % г/г в апреле после -6,7 % г/г в марте). Объем строительных работ продемонстрировал 

умеренное падение (-2,3 % г/г). 

 

 
Рисунок 4. Отрицательный вклад внесла торговля 

 
Рынок труда 

Уровень безработицы (с исключением сезонности) в апреле впервые с июня 2016 г. 

достиг 5,6 % от рабочей силы (после 4,5 % SA2 в марте). Численность занятого населения с 

исключением сезонного фактора в апреле снизилась на 599,6 тыс. человек (-0,8 % м/м SA). 

Общая численность безработных с исключением сезонности увеличилась на 828,7 тыс. человек 

(24,4 % м/м SA), в годовом выражении после непрерывного снижения, начавшегося в августе 

2016 года, отмечен рост на 21,0 % г/г. 

 

Рисунок 5. Уровень безработицы в апреле 2020 г. 
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В апреле–мае также наблюдалось увеличение численности официально 

зарегистрированных безработных в органах службы занятости населения. По данным 

мониторинга Минтруда России, по состоянию на 28 апреля их численность превысила 1 млн. 

человек (по сравнению с 726 тыс. к началу апреля). В мае численность официально 

зарегистрированных безработных продолжила рост – до 1,7 млн. чел. на 20 мая. Увеличение 

данного показателя связано, в том числе, с повышением максимальной величины пособия по 

безработице. 

Выводы:  

1. Продолжается замедление экономики в целом. В базовых отраслях наблюдается 

разнонаправленная (околонулевая) слабая динамика.  

2. В экономике наблюдаются кризисные «настроения» во всех сферах, связанные с 

распространением новой короновирусной инфекции, а также сохранение негативной 

внешнеэкономической конъюнктуры и карантинных мер в странах – торговых 

партнерах.  

Рынок купли-продажи готового бизнеса3 
 

Доли участия в малых предприятиях как в «готовом бизнесе» вовлекаются в гражданский 

оборот по разным причинам: расширение дела за счет действующих предприятий, 

приобретение недвижимого имущества и иных активов, необходимых лицензий, наработанной 

базы клиентов и поставщиков и т.п. 

Независимо от причин, общим для данного рода сделок является то, что они требуют 

тщательной подготовки, а также комплексного финансового, бухгалтерского и правового 

подхода к их заключению, который поможет исключить негативные последствия для обеих 

сторон. Покупатель должен быть осведомлен о состоянии бизнеса во всех его аспектах. Как 

правило, собственники представляют положение дел на предприятии лучше, чем на самом деле. 

К сожалению, после завершения сделки может оказаться, что покупатель приобрел дело с 

невыплаченными кредитами, обязательствами по выплате заработной платы, налоговыми 

санкциями и т.п. 

В свою очередь, для продавца продажа бизнеса также представляет определенный риск. 

Например, неправильно проведенная сделка негативным образом скажется на налоговых 

обязательствах продавца, сведя к минимуму прибыль от продажи. 

 Именно в силу данных причин, услуги по проверке состояния бизнеса (процедура due 

diligence) и по сопровождению купли-продажи бизнеса становятся все более востребованными. 

 

Способы смены собственника бизнеса 

 

Наиболее частые способы купли-продажи бизнеса: 

 купля-продажа долей или акций в приобретаемом обществе; 

 приобретение отдельной бизнес-единицы; 

 покупка бизнеса через реорганизацию юридического лица; 

 продажа предприятия как имущественного комплекса; 

 

Каждый из указанных способов имеет свои преимущества и недостатки. 

Приобретение долей или акций в обществе 

Продажа готового бизнеса посредством уступки доли в уставном капитале (долей в ООО 

или акций АО) до настоящего времени остается самой популярной. В ряде случаев, покупка 

                                                 
3 По материалам сайта: http://www.urisconsult.spb.ru, info@lexburg.ru  

ООО «Юрисконсульт»; +7 (812) 409-37-20; 194100, Санкт-Петербург, Лесной проспект, 65. 
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бизнеса через смену владельца доли уставного капитала является единственно возможным 

способом, например, если речь идет о передаче компании, чья деятельность требует лицензии. 

Минусом данной сделки является то, что, приобретая компанию, покупатель получает "в 

нагрузку" и все ее обязательства, включая кредиторскую задолженность, потенциальные и 

существующие судебные процессы, а также налоговый учет со всеми его недочетами. 

Кроме того, продажа долей и акций в закрытой компании имеет свои нюансы, 

несоблюдение которых может привести к тому, что продажа бизнеса может быть признана 

судом недействительной по иску заинтересованных лиц (например, несогласных на продажу 

акционеров).   

Также, существуют ограничения по приобретению контрольных пакетов в уставном 

капитале установленные антимонопольным законодательством в целях ограничения 

недобросовестной конкуренции на товарных рынках. 

Для продавца бизнеса переуступить долю в УК - наиболее выгодный вариант. Он быстро 

получает деньги, и при этом становится свободен от каких-либо обязательств, связанных с его, 

теперь уже бывшим, бизнесом. 

Покупка-продажа бизнеса через приобретение доли уставного капитала ставит 

покупателя в более рискованное положение, поскольку у недобросовестного продавца в этом 

случае больше возможностей для злоупотреблений. 

Именно поэтому при выкупе доли уставного капитала процедура due diligence особенно 

актуальна. 

Приобретение отдельных элементов бизнеса 

Посредством продажи отдельной бизнес-единицы продавец выделяет интересующие 

покупателя активы и вносит их в качестве уставного капитала во вновь создаваемую компанию, 

а покупатель приобретает доли или акции вновь созданного юрлица.  

Данная схема более сложна по своей структуре, требует значительных организационных 

и временных затрат и представляет определенные трудности для налогового планирования. 

Однако, покупка бизнеса в виде отдельной единицы означает для покупателя получение 

"чистого продукта", то есть, компании, обладающей определенными активами и при этом, 

свободной от обязательств. Поэтому для покупателя такой способ часто является 

предпочтительным (кроме случаев, когда необходимо перевести на себя лицензии) 

Сопровождение подобного рода сделок - нелегкая задача, и, как правило, сделку по 

приобретению бизнес - единиц проводят с привлечением внешних специалистов. 

Продажа бизнеса через реорганизацию юридического лица 

При продаже бизнеса через реорганизацию юридического лица существует множество 

нюансов. 

Во всем мире расширение бизнеса посредством реорганизации является наиболее 

распространенным. Основными формами реорганизации при этом выступают слияние 

юридических лиц и присоединение одного юрлица к другому. В России приобретение бизнеса 

путем реорганизации можно увидеть на примере сотовых компаний, таких как ОАО "Мегафон", 

ОАО "ВымпелКом" и др. 

 

При слиянии компаний создается новое юрлицо, к которому переходят все права и 

обязательства, вливаемых в него обществ. При присоединении деятельность присоединяемого 

юридического лица прекращается, а к вновь созданному обществу переходят все его права и 

обязательства. 

Как и предыдущая схема, реорганизация достаточно сложна с точки зрения налогового 

учета и проведения корпоративных мероприятий. Требуется созыв общего собрания участников 

хозяйственного общества (либо общего собрания акционеров АО), в ряде случаев на 

реорганизацию нужно получить согласие антимонопольной службы, о реорганизации должны 

извещаться кредиторы, должен быть уведомлен налоговый орган и т.п. 
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Все указанное выше подразумевает, что покупка-продажа бизнеса путем проведения 

корпоративных мероприятий должна осуществляться при наличии профессионального 

юридического и финансового сопровождения. 

 

Сделки по продаже предприятий 

Продажа предприятия, как имущественного комплекса, предусмотрена 

законодательством давно, однако большого распространения не получила  в силу ряда 

сложностей, среди которых: 

 Гражданским кодексом предприятие определено как недвижимое имущество, сделки с 

которым подлежат обязательной государственной регистрации. На практике провести 

гос. регистрацию предприятия часто бывает весьма сложно; 

 Законодательство требует, чтобы до подписания сделки продажи предприятия должны 

быть составлены и рассмотрены документы - акт инвентаризации, бухгалтерский 

баланс, перечень всех долгов предприятия, заключение независимого аудитора о 

составе и стоимости предприятия и др. При этом, процедура оценки и передачи активов 

продаваемого предприятия строго регламентирована документами Минфина; 

 Необходимость извещения кредиторов о предполагаемой смене собственника и 

получение их согласие на перевод долга. 

В целом, сделки по приобретению бизнеса носят разнообразный характер, юридические 

процедуры их оформления сложны и требуют комплексного профессионального подхода. 

Объем рынка 

 

В России больше всего сделок по купле-продаже готового бизнеса проводится в Москве 

— около 4,5 тыс. в год. Санкт-Петербург занимает по этому показателю второе место с 

результатом около 1,8 тыс. сделок. При этом точный объём рынка вычислить не представляется 

возможным, так как большинство сделок заключается в закрытом режиме. 

Более всего на рынке готового бизнеса на продажу выставлено объектов торговли 

(торговые точки), - 25 % сопровождаемых бизнес-брокерами сделок купли-продажи готового 

бизнеса приходятся на магазины, ларьки, палатки разного профиля. 

Типичный ценовой диапазон на рынке Новосибирска – предприятия продаются по 

стоимости от 500’000 до 2’000’000 рублей. Еще четверть предложений — очень крупный 

бизнес, либо в полную собственность, поэтому стоимость составляет 5’000’000 рублей и выше. 

Вот как распределяется бизнес на рынке согласно стоимости предложений: 

На сумму до 500’000 рублей готового бизнеса на рынке Новосибирска довольно мало - 

менее 8%. Однако если вы не боитесь трудностей и хотите купить готовый бизнес, вполне 

реально начать с полумиллиона. 

Самое доступное предложение готового бизнеса в Новосибирске — это сервис установки 

охранных систем за 230’000 рублей. Невысокая стоимость бизнеса обусловлена отсутствием 

физического офиса и производства, а также малым количеством работников. 

 

В совокупности, следующие 5 категорий бизнеса занимают 73,2% всех предложений: 

 Торговля — 26,1% 

 Общепит — 14,4% 

 Производство —13,4% 

 Красота и здоровье — 11,3% 

 Интернет— 8% 
 

https://findesk.ru/novosibirsk/business/torgovlya-i-magaziny/
https://findesk.ru/novosibirsk/business/restorannyj-biznes-obshchepit/
https://findesk.ru/novosibirsk/business/proizvodstvo/
https://findesk.ru/business/sfera-krasoty/
https://findesk.ru/novosibirsk/business/internet-magaziny/
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Торговля — один из самых популярных типов бизнеса в России. Он занимает лидирующие 

позиции в разных регионах. Возможности выбора специфики для продавца почти безграничны, 

торговый бизнес сравнительно просто начать, а потом расширять при успешности дела. 

 

Цены предложений готовых фирм с организационно-правовой формой – обществ с 

ограниченной ответственностью 

 

Анализ публичных предложений рынка4 ООО в Томской, Новосибирской и Иркутской 

областях позволил выявить два основных ценообразующих признака выставленных на продажу 

ООО: 

- без долгов и без открытых расчетных счетов 

- без долгов с открытым одним или несколькими расчетными счетами 

Предложения готовых ООО в Томской области 

№ п/п Наименование Цена, руб. 
1 2 3 

11.07.18 ООО "Гранд Эксперт" 10 000 

12.08.18 Продажа ООО Р/С 40 000 

30.11.18 Продажа ООО с рс 25 000 

08.03.19 Продажа ООО 24 000 

24.05.19 Продажа ООО 23 000 

05.09.19 Продам ООО с медицинской лицензией 230 000 

19.10.19 Продажа ООО (под заказ/с рс и без и др) 21 000 

30.10.19 Чистое ООО без долгов старше года 15 000 

26.12.19 ООО Содружество 0 

 

Примечание: Зависимость цены предложения от наличия или отсутствия расчетных 

счетов не выявлена.  

Выводы:  

 В России существует возможность приобрести действующую закрытую компанию, 

осуществляющую деятельность преимущественно в сфере торговли, общественного 

питания и различных услуг;  

 Публичные цены предложений действующих компаний малого и среднего бизнеса 

приведены (в большинстве случаев) в открытых источниках информации на сайтах 

бизнес-брокеров. Цены и условия реальных сделок не разглашаются.  

 Анализ публичных источников ценовой информации сети Интернет показал отсутствие 

цен сделок с долями участия в обществах с ограниченной ответственностью, 

обладающих схожими с ООО «КАРОЛОН» ценообразующими характеристиками 

 

6. Описание процесса определения начальной цены подлежащего продаже имущества  

Общие термины и определения  

 

Рыночная стоимость - наиболее вероятная цена, по которой объект оценки может 

быть отчужден на дату оценки на открытом рынке в условиях конкуренции, когда стороны 

сделки действуют разумно, располагая всей необходимой информацией, а на величине цены 

сделки не отражаются какие-либо чрезвычайные обстоятельства, то есть: 

 одна из сторон сделки не обязана отчуждать объект оценки, а другая сторона не 

обязана принимать исполнение; 

 стороны сделки хорошо осведомлены о предмете сделки и действуют в своих 

интересах; 

                                                 
4 Торговая площадка DEBBET.ru по размещению частных бесплатных объявлений физических и юридических 

лиц о покупке или продаже долгов, а также покупке, безвозмездной передаче или продаже готовых фирм (ООО, 

АО и др.). 



14 

 

 объект оценки представлен на открытом рынке посредством публичной оферты, 

типичной для аналогичных объектов оценки; 

 цена сделки представляет собой разумное вознаграждение за объект оценки и 

принуждения к совершению сделки в отношении сторон сделки с чьей-либо стороны 

не было; 

 платеж за объект оценки выражен в денежной форме. 

К объектам оценки относятся объекты гражданских прав, в отношении которых 

законодательством Российской Федерации установлена возможность их участия в гражданском 

обороте. 

Цена – это денежная сумма, запрашиваемая, предлагаемая  

или уплачиваемая участниками в результате совершенной или предполагаемой сделки. 

Стоимость объекта оценки – это наиболее вероятная расчетная величина, определенная 

на дату оценки в соответствии с выбранным видом стоимости согласно требованиям 

Федерального стандарта оценки «Цель оценки и виды стоимости (ФСО № 2)».  

Итоговая величина стоимости – стоимость объекта оценки, рассчитанная при 

использовании подходов к оценке и обоснованного согласования (обобщения) результатов, 

полученных в рамках применения различных подходов к оценке. 

Подход к оценке – это совокупность методов оценки, объединенных общей 

методологией.  

Метод проведения оценки объекта оценки – это последовательность процедур, 

позволяющая на основе существенной для данного метода информации определить стоимость 

объекта оценки в рамках одного из подходов к оценке. 

Дата определения стоимости объекта оценки (дата проведения оценки, дата оценки) 
– это дата, по состоянию на которую определена стоимость объекта оценки. Информация о 

событиях, произошедших после даты оценки, может быть использована для определения 

стоимости объекта оценки только для подтверждения тенденций, сложившихся на дату оценки, 

в том случае, когда такая информация соответствует сложившимся ожиданиям рынка на дату 

оценки. 

Допущение – предположение, принимаемое как верное и касающееся фактов, условий 

или обстоятельств, связанных с объектом оценки или подходами к оценке, которые не требуют 

проверки в процессе оценки.  

Объект-аналог – объект, сходный объекту оценки по основным экономическим, 

материальным, техническим и другим характеристикам, определяющим его стоимость. 

Факторы ценообразующие — это причины, воздействующие непосредственно или 

опосредованно на формирование цены. 

6.1.  Определение стоимости имущества затратным подходом 

Затратный подход - совокупность методов оценки стоимости, основанных на определении 

затрат, необходимых для воспроизводства либо замещения объекта оценки с учетом износа и 

устаревания.  Стоимость действующего предприятия определяется затратным подходом на 

основе стоимости ее активов и принятых обязательств.  

Применение затратного подхода носит ограниченный характер, и данный подход, как 

правило, применяется, когда прибыль и (или) денежный поток не могут быть достоверно 

определены, но при этом доступна достоверная информация об активах и обязательствах 

организации, ведущей бизнес.  

Для определения начальной цены реализации использован метод чистых активов5 

Стоимость чистых активов определяется как разность между величиной принимаемых к 

расчету активов организации и величиной принимаемых к расчету обязательств организации. 

Объекты бухгалтерского учета, учитываемые организацией на забалансовых счетах, при 

определении стоимости чистых активов к расчету не принимаются.  

 

Расчет стоимости имущества как стоимости чистых активов на основе данных 

бухгалтерской отчетности за 2018 год приведен в Таблице 6.1.1. 

                                                 
5 Приказ Минфина от 28.08.2014 № 84н 
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Таблица 6.1.1. 

№ 

п/п 
Наименование показателя 

Значение, 

руб. 

1 2 3 

1. Активы   

1.1. Основные средства 1 525 000 

1.2. Запасы 9 525 000 

1.3. Дебиторская задолженность 31 392 000 

1.4. Денежные средства и денежные эквиваленты 1 253 000 

  Итого 43 695 000 

2. Пассивы   

2.1. Долгосрочные заемные средства 1 204 000 

2.2. Краткосрочные заемные средства 2 000 

2.3. Краткосрочная кредиторская задолженность 42 360 000 

  Итого 43 566 000 

3. Чистые активы 129 000 

 

Пояснения к Таблице 7.1.1: 

Стоимость чистых активов определена путем вычитания из активов предприятия его 

обязательств.  

Активы –43 695 000 руб.  

минус 

Обязательства – 43 566 000 руб. 

_____________________________________ 

Чистые активы – 129 000 руб. 

Стоимость 100% доли пропорционально величине Чистых Активов – 129 000 руб. 

Учет влияния недостаточной ликвидности  

 

Понятие ликвидности связано с тем, насколько легко и быстро владелец может продать 

свою долю и обратить ее в денежные средства. 

Так как доли закрытых компаний не котируются на фондовой бирже, к стоимости доли 

применена скидка на недостаточную ликвидность. Величина типичной скидки на 

недостаточную ликвидность при купле-продаже долей участия в обществах с ограниченной 

ответственностью может находится в диапазоне, ограниченном условными отметками 20-60%. 

Применительно к определению начальной цены подлежащей продаже 100% доли участия 

в ООО «КАРАЛОН» величина скидки на недостаточную ликвидность принята равной среднему 

значению в размере 40%. 

Таким образом, с учетом скидки на «недостаточную ликвидность» начальную цену 

подлежащей продаже 100% доли участия в уставном капитале ООО «КАРАЛОН» (ОГРН 

1157017010589) допустимо принять равной (округленно) 77 000 руб. [129 000 – 40%] 

7. Итоговая величина начальной цены продажи имущества 

При определении начальной цены продажи имущества были учтены его ценообразующие 

факторы и ликвидность на рынке.  

Начальная цена реализации является представлением меновой стоимости, или той 

денежной величины, которую можно получить за собственность, если она будет выставлена на 

продажу на открытом рынке на дату оценки при условии соблюдения требований, указанных в 

определении рыночной стоимости».  

В результате проведенных расчетов начальную цену подлежащей продаже 100% 

доли участия в уставном капитале ООО «КАРАЛОН» (ОГРН 1157017010589)  в размере 

ее действительной (рыночной) стоимости допустимо принять равной (округленно): 77 000 

рублей. 
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Приложение: Копии документов, устанавливающих количественные и качественные 

характеристики имущества 
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